
 

 

 

 

 

Ο Παναγιώτης Δήμου είναι Διευθυντής Πωλήσεων στην Eurolife FFH από το 2019 

και είναι υπεύθυνος για ένα ευρύ δίκτυο συνεργατών του οργανισμού πανελλαδικά, 

με σκοπό την ανάπτυξη του κύκλου εργασιών της εταιρείας σε όλους τους κλάδους 

ασφάλισης και προϊόντων που παρέχει η Eurolife FFH στους ασφαλισμένους της.  

H πορεία του στον ασφαλιστικό κλάδο ξεκίνησε από την Interamerican. Μέσα στον 

πρώτο κιόλας χρόνο του στην εταιρεία, του προτάθηκε η θέση του Product Manager 

στο νέο τμήμα που μόλις είχε δημιουργηθεί εσωτερικά. Κατά τη διάρκεια της 

13χρονης παραμονής του στην Interamerican– τα πρώτα 10 χρόνια στο Agency και 

τα υπόλοιπα 3 στο πρακτορειακό δίκτυο -, ανέλαβε μια σειρά από θέσεις ευθύνης 

(Product Manager, Account Manager, Υποδιευθυντής Πωλήσεων, Διευθυντής 

Ανάπτυξης).  

Στη συνέχεια, μετακινήθηκε στην Generali, αναλαμβάνοντας τη θέση του Διευθυντή 

Πωλήσεων Γενικών Ασφαλίσεων του πρακτορειακού δικτύου, θέση την οποία κατείχε 

για 6 χρόνια περίπου, μέχρι τη μετακίνησή του στην Eurolife FFH, όπου και συνεχίζει 

την καριέρα του γεμίζοντάς την απίστευτες εμπειρίες και πολλές όμορφες στιγμές. 

Πέρα από την πορεία του στον ασφαλιστικό κλάδο, ιδιαίτερα σημαντική υπήρξε και η 

διαδρομή του στον αθλητισμό, και πιο συγκεκριμένα στο μπάσκετ, με το οποίο 

ασχολήθηκε από την παιδική του ηλικία. Το πάθος και η προσήλωσή του στο άθλημα 

γρήγορα τον οδήγησαν στο να ασχοληθεί επαγγελματικά με αυτό, φτάνοντας να 

διατελέσει μέλος της Εθνικής Ομάδας Μπάσκετ των Εφήβων. Οι σημαντικές 

διακρίσεις που κατέκτησε με την Εθνική Ομάδα, οδήγησαν στην εισαγωγή του στο 

Τμήμα Επιστήμης Φυσικής Αγωγής και Αθλητισμού (τότε Γυμναστική Ακαδημία 

Αθηνών), σχολή από την οποία και αποφοίτησε. Κατά τη διάρκεια όλων αυτών των 

ετών υπήρξε ταυτόχρονα προπονητής σε διάφορες ομάδες και Ακαδημίες.  

Το σημαντικό κεφάλαιο του αθλητισμού στη ζωή του ένιωσε ότι ήρθε η ώρα να 

κλείσει μετά τη γέννηση των δύο παιδιών του, της Μαργαρίτας και του Άκη, οπότε και 

αποφάσισε να ασχοληθεί με τον ασφαλιστικό κλάδο, παρόλο που οι ασφάλειες ως 

business ήταν κάτι άγνωστο για εκείνον μέχρι τότε. 

Μετά από όλα αυτά τα χρόνια στον ασφαλιστικό χώρο, συνεχίζει να εργάζεται με τον 

ίδιο ενθουσιασμό και να οραματίζεται καθημερινά το μέλλον της ασφάλισης στη χώρα 

μας. Αν έπρεπε με μια φράση να περιγράψει τη φιλοσοφία του για τη ζωή και τη 

δουλειά, αυτή θα ήταν η παρακάτω: «Κάθε μέρα που ξημερώνει, είναι μια 

διαφορετική μέρα και ποτέ η ίδια με την προηγούμενη. Αυτή είναι η καλύτερη  

 

 



 

 

 

 

τονωτική ένεση και το εφαλτήριο για καθημερινή δημιουργικότητα και ένα νέο 

ξεκίνημα βελτίωσης».  

Θεωρεί ότι το κομμάτι των συνεργατών μιας εταιρείας αποτελεί έναν από τους 

σημαντικότερους κρίκους στην αλυσίδα του ασφαλιστικού κλάδου – μιας αλυσίδας 

που «αν σπάσει ένας κρίκος, τότε χάνουμε όλοι». 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

Panagiotis Dimou – Sales Manager Eurolife FFH 

Panagiotis Dimou has been Sales Manager at Eurolife FFH since 2019 and is 

responsible for a wide network of the organization's partners across Greece, aiming 

to grow the company’s turnover in all insurance sectors and products provided by 

Eurolife FFH to its policyholders. 

His career in the insurance sector began at Interamerican. Within his first year at the 

company, he was offered the position of Product Manager in the new department 

established internally. During his 13-year tenure at Interamerican – the first 10 years 

in the Agency network and the remaining 3 in the brokerage network – he held a 

series of managerial positions, (Product Manager, Account Manager, Deputy Sales 

Manager, Development Manager). 

He later moved to Generali, where he assumed the role of Sales Manager for 

General Insurance in the brokerage network – a position he held for approximately 

six years, until his transition to Eurolife FFH, where he continues his career, filling it 

with incredible experiences and many wonderful moments. 

Beyond his professional journey in the insurance industry, his background in sports – 

and specifically in basketball – has also been significant. He has been involved in 

basketball since his childhood, and his passion and dedication quickly led him to 

pursue the sport professionally, eventually becoming a member of the Greek 

National Youth Basketball Team. His notable achievements with the national team 

led to his admission to the Department of Physical Education and Sport Science, 

from which he graduated. Throughout those years, he also worked as a coach for 

various teams and academies. 

He felt that the important chapter of sports in his life needed to come to a close after 

the birth of his two children, Margarita and Akis, at which point he decided to fully 

dedicate himself to the insurance industry – despite having no prior knowledge of it 

as a business. 

After all these years in the insurance sector, he continues to work with the same 

passion and envisions the future of insurance in Greece every day. If he had to sum 

up his philosophy on life and work in one phrase, it would be this: "Every new day is 

different from the last. That’s the best boost and the springboard for daily creativity 

and a fresh start toward improvement." 

 



 

 

 

 

 

He believes that a company’s network of partners is one of the most vital links in the 

insurance sector’s chain – a chain where “if one link breaks, we all lose.” 

 

 

 

 

 

 

 

 


